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■SalesCrowdからリスト抽出をする際のおススメ～全体説明～

電話、メール、問合せフォームなど、ある程度ま
とまったリストに多くアプローチをしたい際に、リ
ストライブラリーのリストを活用するのがおスス
メです。※「BIZMAPS」が一番おススメです。

細かいターゲット、絞られた業
種に対してアプローチをしたい
際にこちらのリストを活用する

のがおススメです！

①SalesCrowdのリスト抽出は大きく分けて
2つございます！
※必ず、ご契約前に抽出したいリストの項目(FAX番号、
メールアドレス、業種など)はご確認ください！

おススメ

②WEB上のオープンソースという言われる、「マイナビ、
リクナビ、iタウンページ、ハローワーク、BIZMAPS、
食べログ」等のリスト群から抽出が可能で、それぞれに
よってリストの更新時期が異なるので、その点含めてリ
スト抽出を実施してください。

③当社が今まで営業支援を実施していた中で、お客様
向けにリストの作成を行っていたのですが、そのリスト群
4,000以上が全てこちらのリストの中にございます。
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■SalesCrowdからリスト抽出～リストライブラリー①～

リストの更新頻度に関しては、それぞ
れのリスト群を開いて、右記の部分を
ご確認くださいませ！

④電話営業、お問合せフォームからのアプローチの場合

・BIZMAPS
(※(株)などの法人に対して電話営業される際、本社のみのリスト)

・食べログ
(※飲食店向けに電話営業でアプローチされる際におススメ)

・GoogleMap
(※介護施設や保育園、ホテル等の店舗向け、サービス向けにおススメ)

おススメ

⑤メール営業の場合
※新規メール営業の場合はリスクもございますので、その点ご了
承の上、進めて頂ければと存じます。

・BIZMAPS
(※法人リスト抽出の場合のみ)

・メールアドレスリスト
(※少し古い可能性がございますが、個人事業主含めた
メールアドレスのリストが抽出できます。)

おススメ

※重複したリストが、抽出する媒体
によって2,3割程度含まれてしまい、
こちらもご契約内容の1件とカウン
トするので、ご了承の程ください。

おススメ
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■SalesCrowdからリスト抽出～リストライブラリーBIZMAPAS②～

①タグの選択に関しては、BIZMAPSで
採用されているオリジナルタグに紐づいて
いるリストを抽出することができるように
なっております。

②それぞれタグを開くと更に詳細に検
索項目を確認することができるように
なっております。

③テクノロジータグとはWEB上でその
ツールのタグが埋め込めれているのを自
動的に抽出したリストでございます。

①

②

③



①
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■SalesCrowdからリスト抽出～リストライブラリーBIZMAPAS②～

①業種の選択で添付の業界一覧
よりリストのセグメントをすることが
できるようになります。

②それぞれタグを開くと更に詳細にリスト
検索項目を確認することができ、調査で
きるようになっております。

②



①

②
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■SalesCrowdからリスト抽出～リストライブラリーBIZMAPAS②～

①電話営業の際は、部署ご
とに電話番号を分けて架電す
るのも担当者通話率を上げる
施策なので活用できます。

②その他の検索条件で、電話番号の
み、(株)のみ、従業員数、売り上げな
どでセグメントをすることが可能です！
※できるだけ活用してください！
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■SalesCrowdからリスト抽出～SalesCrowdリストから抽出～

①

②
①映像・制作、ホテル、アウト
ソーシングなど業界別にリスト
が分かれており、そこから抽出
をすることが可能です。

①検索ワードを入れるとリスト群
でヒットするので、特定のリストを
お探しであれば、こちらの方が探
しやすいかもしれません！

②必須で抽出するリストに関
しては、下記より選択を最初
の段階で必ずしてください。

②抽出条件を細かくしすぎると、リス
ト数が出てこない事がございますが、
他の項目でもセグメントできます。

※重複したリストが、抽出する内容
によって2,3割程度含まれてしまい、
こちらもご契約内容の1件とカウン
トするので、ご了承の程ください。


