
～アプローチリスト管理画面から、既存のアプローチリストを活用し、
新規のアプローチリストを登録する方法～
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①Sales Crowdにログインの上、上部ヘッダーメニューの①「リスト」から、②「アプローチリスト」を選択し、

③「アプローチリスト管理」を選択します。
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①

②

③



アプローチリスト管理画面に遷移しますので、

④「フォルダ分類なし」をクリックします。
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④



⑤全アプローチリストが表示されますので、活用したいアプローチリストにチェックを入れ、

⑥右側の点線枠内にドラック＆ドロップします。

※複数選択が可能ですが、件数が多いと表示されるまでにお時間がかかる場合がございますので、

30,000件以下を推奨しております。 4

⑤
⑥



リストが展開されますので、⑦「検索」をクリックします。
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⑦



検索条件が表示されますので、検索したい項目名をクリックします。

⑧「アプローチ結果の選択」は、例えば、既に稼働済みのアプローチリストの中から、

不通の結果になったリストだけで新たにアプローチリストを作成したい場合などに活用できます。 6

⑧



検索条件の設定が完了したら、⑨「検索」をクリックします。
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⑨



検索条件を保存したい場合は、⑩「検索フィルター保存」をクリックします。

検索フィルター保存画面が表示されますので、

⑪フィルター名を入力し、⑫「登録」をクリックします。 8

⑩

⑫

⑪



⑬画面を再読み込みすると、検索フィルターに、保存したフィルター名が表示されますので、

次回以降の検索時に活用することができます。
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⑬



検索後、条件に一致したリストのみが一覧で表示されますので、

⑭新たにリスト化したいアプローチ先にチェックを入れ、⑮「新規登録」をクリックします。
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⑮

⑭



この後は、通常のアプローチリスト登録と同じように設定を進めると、

アプローチリスト一覧に追加されます。
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