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①

②

既に登録済みのアプローチリストに、後から個別で企業や担当者のリストを追加する方法についてご案内いたします。

※後からリードとして登録することも可能です。

①まず、SalesCrowdにログインの上、上部メニューの「アプローチ」から、②「アプローチリスト一覧」をクリックします。 2
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アプローチリスト一覧に遷移します。

③個別にリストを追加したいアプローチリストの「編集」マークをクリックし、④「アプローチ先個別登録」をクリックします。

③
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④
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⑤アプローチ先個別登録画面が開きますので、リスト名称に、個別登録したいアプローチリストが選択されていることを確認します。

⑥リードに追加したい場合は、「リード管理にも反映する」にチェックを入れます。

※リスト追加時にリードとして登録すると、リード管理画面のリードフェーズ「最終結果なし」に追加されます。

⑦企業名など必要項目を入力し、「登録する」をクリックすると完了です。

⑤

⑦

⑥
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⑨

⑧または、追加したいアプローチリストにチェックを入れ、

⑨上部ヘッダーメニューの鉛筆マークからも、個別登録画面を表示させることができます。
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⑧
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⑩

⑩さらに、アプローチ画面からも、上部ヘッダーメニューの鉛筆マークをクリックし、

個別登録画面を表示させることができます。
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